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ACIERIES HACHETTE & DRIOUT  –  Cadre technico-commercial H/F 

 

 

 
Fondé en 1831, le groupe familial CIF (Compagnie Industrielle et Financière de Bussy) est un 
acteur à la fois mondial et historique de la métallurgie. S’appuyant sur 1500 collaborateurs et six 
filiales, le groupe CIF réalise un chiffre d’affaires annuel d’environ 160 millions d’euros.  
 
Aujourd’hui présent sur les cinq continents, il porte une expertise reconnue par ses nombreux 
clients, sur les marchés aussi divers et variés que la minéralurgie, la cimenterie, la sidérurgie, 
l’énergie, l’environnement, l’aéronautique, le ferroviaire ou encore la sucrerie. Avec bientôt 
deux siècles de savoir-faire, le groupe reste tourné vers l’avenir en maintenant sa production à la 
pointe de la technologie. 
 
Pour l’une de ses filiales basée en Haute-Marne (52), le groupe CIF souhaite développer sa force 
de vente et recrute donc son/sa prochain(e): 
 
                                                     CADRE TECHNICO-COMMERCIAL (H/F) 
 
Sous l’autorité du Directeur Commercial, et à l’issue d’un parcours d’intégration et de formation 
d’au moins un mois, vous gérez globalement les commandes et relations-clients relatives à la 
zone export qui vous sera confiée. Vos déplacements seront très fréquents (environ 50% de 
votre emploi du temps). 
 
Vos missions comportent : 

- Le traitement des demandes de prix des clients relevant de votre zone. 
- L’établissement des offres, avec les assistantes commerciales et en accord avec la 

Direction Commerciale. 
- Le développement et la fidélisation du portefeuille clients via la prospection, la 

négociation de nouveaux contrats, la visite régulière des prospects et clients, et toute 
initiative contribuant à l’accroître et le pérenniser.  

- Le suivi des offres et la gestion administrative des commandes. 
- Le reporting régulier sur l’évolution du marché (prospection, clients, opportunités, 

concurrence, etc.) 
 

A la fois technique (sous savez lire un plan de pièce industrielle) et commercial (vous maîtrisez 
les techniques de négociation et de vente), idéalement issu(e) d’un diplôme niveau bac+2 à 
bac+5, vous avez une maîtrise suffisante de l’anglais pour le lire, le parler et l’écrire 
régulièrement en contexte professionnel. Vous connaissez déjà assez bien l’univers de la 
métallurgie/fonderie. 
 
Vos qualités personnelles conjuguent la prise de décision et d’initiative, l’esprit d’équipe, la 
rigueur, la diplomatie, la persévérance et la force de persuasion. 

 


